


DA GEHT NOCH WAS:
FRAUEN IM E-COMMERCE

Um noch mehr Frauen fiir den Intemnethandel zu begeistern, bedarf es
Mut machender Beispiele und (weiblicher) Beratung. Wir stellen erfolgreiche

E-Commerce-Griinderinnen vor und lassen sie mit ihren Insights zu Wort kommen.
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vall anclere Frauen it machen Startin

Wagner, die sich mit einem auf Haus und Garten spezialisier-
ten Dropshipping-Shop selbstindig gemacht hat. .lch habe

verschiedenen Lindern gearbeitet”, erklirt sie. .Aber mein
Beruf strb aus, und davon abgesehen machten sich gesund-
heitlich nd E

wrde Zeit, dass ich mich nach etwas ganz anderem umsah,
Internet-Unternehmerin stand aber gar nicht auf meiner
Agenda. Heute binich froh,

mal ich vor einem halben Jahr Mutter wurde”, strahlt die
34-jihrige Shop-Betreiberin aus dem Sauerland und erginzt:

sokomfortabel miteinander vereinbaren konnen.”

stinkt und Know-how zihlen
Dass unternehmerischer Instinkt und betriebswirtschafdli-
ches Wissen ausreichen kinnen, bewies Mandy Berger aus
Herzberg, Sie erreichte mit FleiS, Sachverstand und ausg
prigtem Kundenservice eine beachtliche Groe in der Bran-
che. Die Inspiration ergab sich 2015 wahrend der Elternzeit
undist begann wieder

b skt b

Auf der Suche nach schnen Stoffen mit originellen, tollen

geln beruflch selbstandig zu werden. Das sind ideale Voraus-

s
in Internet-Communitys. Erstaunt stellte ich fest, dass es vie-

Um
nethandel und Dropshipping naher zu bringen, bietet sie seit

re fir Interessentinnen an.

E-Ce = o
Die Auswirkungen der Pandemie veranderten unser Leben in
jeder Hinsicht. Die aufgenatigten Home-Office-Erfahrungen
‘gepaart mit der Erkenntis, dass ein fester Job nicht wirklich
sicher is, scheinen die Schubkraft zum Sprung in die Selb-
stindigkeit zu sein. Laut Statista betrug der weibliche Anteil
aller Griindungen inklusive Einzelunternehmen im Jahr 2015
nur magere 13 Prozent. 2020 waren s schon 38 Prozent. Dass

delsverbinde und schufen einen neven Beruf: Seit 2018 st
Kauffrau baw. Kaufs EC

ruf. Ausbildungsplitze sind nicht so rar, wie man vermutet
Wesentlich seltener in der digitalen Handelswelt sind Unter-
nehmerinnen. .Noch st der Internetmark cine Minner-
domiine, weil Jasmin Hoffmann, die schon einige Unterneh-
merinnen fir diesen Marks motivieren konnte.

Internet-Unternehmerin stand nicht auf der
nd:

Agenda
Bei uns Frauen haben sich Computer und Internetiechnolo-
sienoch nicht als normale Arbeitswerkzeugnisse im Kopf ver-
ankert. Das indert sich cbenso langsam wie die alten Rollen-
bilder an denen wir nicht unbetilig sind", meint Karina
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len wie mir erging: Es gab kaum wirklich

Shop anbot. Meine Mutter war ziemlich skeptisch, wofir ich
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Uandy Borge clprane o Mo el ws
icht vermutet und sich um jedein) Kund"in bemuhen.

Geld ausgebe, aber rasend schnell war alles verkauft” Mandy

netgeschift durch. Heute, fanf Shop- und einige Warenwirt-

men E-Commerce-Unternehmen. Damit nicht genug, wird das

stationsren Laden unterstitzt. .Das brachte nochmals beson-
das di

bac Ihr Erfolgsrezept: .Eine Nische entdecken, wo man sie gar
nicht vermutet, sich um jede(n) Kund"in bemiihen und dabel
nicht nur mit dem hochwertigen Wunschartikel in Erinnerung
bleiben.” Ihre Kundschaft erhalt die Stoffe edel in Seidenpapier

an dasbesondere Einkaufserlebnis.

Die Passion zum Beruf gemacl

Jenny Jane Hellwig aus Potsdam steht noch am Anfang ihrer
E-Commerce-Karriere und wagte im Februar 2020 cinen Neu-
anfang Sie machte ihre Leidenschaft fir Typografie zum
Geschiftsinhak. In ihrem jingst eroffneten JennylaneArt-

die sie nach Vorgabe ihrer Kund"innen mit Widmungen ver-
zlert. So entstehen sehr persdnliche., liebe- und stlvolle Pri-
Den

schedung Vor acht jbren estchloes ich die geerne Res-
Beruf zu wechseln und
Aushitung s Gnnkdzsrgmm Ich machte meine Passion

‘Talent zu machen. Der nichste Schritt war folgerichtig das
heute noch kleine Geschaft im Internet, dass ich parallel zu
meinen Workshops betreibe.” Ihr reges Geschaftsleben als

Aber nicht mit irgendwelchen, sondern mit Baumschmuck,

versicht

ber
aigartig - das macht ihren groen Reiz aus- Der Kleine eigene
Laden im digitalen Universum Iisst sich komfortabel mit ih-

Partnerinnen zusammenarbeiten, die beispielsweise Holz-
rahmen fiir ihre Bilderpalette herstellen. .Noch vor wenigen
null Ahnung vom

.Am Anfang haderte ich zwar mit Selbstzweifeln mich
kil e machen, b e b e mke s, dse 5
Kontinuierlich wichst und etwas GroSes wird."
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